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KENTSEL DONUSUMUN MIMARLARI

IBB istiraklerinden herbirinin kent yasami ve bireysel yasamlar
tizerinde derin ve olumlu etkiler birakan dnemli projelere
imza attiklarini goriiyoruz.

HAZIRLAYAN: Deniz YANIKTAS

stanbul Bilyiiksehir Belediyesi (IBB), niifus dege-
rimiz yonlinden, Tirkiye’nin ylizde 25’ine hizmet
veriyor. Bu ayni zamanda Tirkiye’de Uretilen ye-
rel yonetimler toplam hizmet degerinin yaridan
fazlasi demektir, ¢linkli bir ka¢ bytk il hari¢ diger
tim illere nazaran Istanbul Bilyiiksehir Belediyesi
(iBB), birey basina cesitlenmis, hacmi ve maliyeti art-
mis, yiiksek teknoloji ve organizasyon kapasitesi ge-
rektiren en ileri diizey hizmet taleplerini karsiliyor. Is-
tanbul’da yerel hizmet ayrica, yerlesik nifusunun di-
sinda, muazzam &l¢tide biyilk bir transit nifusu da
kapsamak zorunda. Béyle olunca zaten iBB’nin biit-
cesinin ka¢ bakanligin biitcelerinin toplamindan faz-
la oldugunun da haber degeri yok. IBB istiraklerinin
2009 yili biit¢esi yaklasik 12 milyar TL’yi buluyor.
Sayilar 24’(i bulan IBB istiraklerinin her biri bugiin
bir yandan mevcut hizmet kalitesini yiikseltmek, di-
ger yandan dogal ve gogle olusan basdondiirlicli ni-
fus artisinin talebini karsilayacak kapasiteyi sagla-
mak, fakat bir yandan da herkesin g6zt oniinde ce-
reyan eden “Kentsel Dén{islim” projesine ayak uydu-
rabilecegi dinamizmi gdstermek zorunda. Agik¢a an-
lasilabilecegi gibi, IBB istirakleri, en ileri teknolojiyi
kullanarak, en ileri yonetim tekniklerini uygulayarak
hizmet lretmek durumundadir. Bu kurumlarda sehrin
salt bugtiniinii degil, gelecegini de Ustlenen bir viz-
yon derinligi bulunmasi bu nedenle sart.
Uygulamaya bakildiginda, kent niifusunun giinliik
kent yasaminda amprik manada ortaya ¢ikan sorun-

46 KobiEfor Temmuz 2009

lar yasadigi bir gercektir. Ne var ki, istanbul da diin-
yadaki az sayida “megapol”’den biridir ve yasadigi
sorunlar dogaldir.

Ama ondan 6nce gelen soru sudur: istanbul’da
“Kentsel Yasam” yasam kalitesi bakimindan nasil-
dir? KobiEfor Dergisi, IBB istirakleri ve Istanbul is ya-
sami ile olan bire bir iliskileri nedeniyle su kadarina
taniklik edebilir durumdadir: Kentsel yasam kalitesi
ile ilgili diinyadaki en ileri diizeyi yakalamak ve uy-
gulamak bakimindan bilgi, egitim, organizasyon, y6-
netim, halkla iliskiler, sosyal sorumluluk, cevre bilin-
ci vb. gerekli tim araglar kullanilmaktadir. Bu ku-
rumlardaki goriiniir dinamizm Istanbul’'un gelecegi
icin umut veriyor.

ISTANBUL BELEDIYESI ISTIRAKLERI

ei.D.T.M. AS ¢ ISFALT AS.

¢ ISTON AS. o SAGLIK ASS.

© AGAC ASS. o HALK EKMEK A.S.
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¢ KIPTAS ASS. o SiSLi KULTUR A.S.
o HAMIDIYE A.S.

e ISTAC AS.
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® KONUT AS.
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e I[SBAK A.S.
o KULTUR A.S.
e BIMTAS A.S.
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KIPTAS, krize inat iiretiyor

KIPTAS Genel Midiirii ismet Yildinm, Basba-
kan Recep Tayyip Erdogan’in ‘kriz teget geciyor’
s6ziine katildigini belirterek, KDV ve OTV indi-
rimlerinde piyasada yasananlarin bunu gosterdi-
gini soyllyor. Yildinm, “Kriz tellalig yapmamak
lazim. Bu bir diinya krizi. Ekonomik krizde alim
satim durmussa bunun Tirkiye’ye de etkisi ola-
caktir. ilk etkisi oldugu sektérde insaattir” diyor.

insaat sektériinde giiven ortaminin ¢cok 6nem-
li oldugunu belirten Yildirm, sdyle devam edi-
yor: “Diinya ve Tiirkiye’nin hali belli. insaatcilara
da bir takim tesvik yapilir diye distnlyorum.
2009’u bdyle gecirip 2010 yilinda ucusa gecebili-
riz. Sanayicinin isi artacak, mal satacak, para ka-
zanacak, konut alacak. Krizi biraz biz abartiyo-
ruz.”

Secimden 4 ay evvel projeleri durdurduklarini
belirten Yildirim, “Bu yil i¢cinde 11 bin adet konut
projesi ile tekrar piyasaya ¢ikiyoruz. Bu kriz sd-
recinde iyi bir sey. Krizin ¢cok olmadigini dusiini-
yoruz. Bu calismalar piyasaya moral veriyor. Bu-
nun diger sektorlere faydasi olacaktir” diye ko-
nusuyor.

Ortalama 4-5 yilda 30 bin konut yaptiklarini
aktaran Yildinm, Finanskent ve Metrokent proje-
leriyle birlikte yillik cirolarinin 1-1.2 milyar dolar
arasinda degisecegini belirtiyor.

KIPTAS’In projeleri yiizde 15 prestij, yiizde
85’de sosyal icerikli projelerden olusuyor.

Prestij konutlara ihtiya¢ oldugunu vurgulayan
Yildinm, “Kentin dokusuna uygun yeni konsept
projeler yapiyoruz. Onlardan pay alip sosyal ko-
nutlara katkida bulunuyoruz” acgiklamasini yapi-
yor.

istanbul’da insaat sektériiniin ciddi arsa sikin-
tisi ile karsi karsiya oldugunu hatirlattigimiz Yil-
dinm, bdéyle bir sorun olmadigina inaniyor. Yildi-

Su havzalarinda ve orman alanlarinda proje
yapmadiklarini aciklayan Ismet Yildirim, “Yesil Vadi, 620
bin konuttan olusan hem ekolojik hem malzeme hem de
iscilik bakimindan Tiirkiye’nin en iyi projesidir” diyor.

nm, “Insaat icin yeni yerlesim yerleri acmaya ge-
rek yok. Istanbul’da belli bir niifus yogunlugu
donduruldu. Bu rakamda 12- 15 milyon insan an-
lamina geliyor. istanbul’un bircok yeri su ve or-
man alanlar. Bunlarin korunmasi gerekiyor. Is-
tanbul turizm, egitim ve finans kenti olmali. Sek-
tor kuruluslan da bu doéntisiime katki saglayacak
isler yapmal” diye konusuyor.

insaat sektdriinii son yillarda yasadigi sikinti-
lardan kurtarmak icin kanuni destege ihtiya¢ du-
yuldugunu savunan Yildirim, konusmasini séyle
slirdlirtiyor: “Bir donem yiizde 30’larda olan arsa
paylari ylizde 70’lere cikti. Bu kriz siireci fiyatla-
rin gercek yerine oturmasinda avantaj sagladi.
Ancak sektortimiiz diger sektdrler icin lokomotif.
Bu kriz siirecini atlamak, piyasayi canlandirmak
icin hiklmet tarafindan insaata yonelik bazi tes-
vikler saglanmali. Ornegin, 2982 nolu yasa tekrar
glindeme gelebilir. Kentsel dénlistimi zorlayicl
yasalara ihtiyag var.”

istanbul’'un dénisiimiine katki saglayan KiP-
TAS’In sosyal projelerde istanbul ile sinirli kal-
madigini aktaran Yildinm, Bartin’a Tirkiye’nin en
buytk oOztrliiler merkezini insa ettiklerini ifade
ediyor. Yildinm, KIPTAS’In kriz nedeniyle ertele-
nen halka acilma calismasinin ise ekonomide ya-
sanan diizelme ile tekrar glindeme gelecegini be-
lirterek, “Halka acilsak en iyi arzi yapacagimiz-
dan eminim” agiklamasini yapiyor. /
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Kadir Gurbetci

Giivenle ara¢ park etmenin
adresi; ISPARK

“Giivenle Park Giileryiizle Hizmet” anlayisi ile is-
tanbul Blyiiksehir Belediyesi istiraki olarak 2005
yilinda kurulan iISPARK A.S., istanbul’un trafik aki-
sina katki saglamak, otoparklar tretmek, nitelikli
ve modern isletmecilik yapmak ve park etme kdl-
tlrlinl yayginlastirmak anlayisiyla calisiyor.

istanbul Bilyiiksehir Belediyesi ile koordineli
olarak; yol Ustti park yapmayi diizenlemek ve kon-
trol etmek, yol disi parklanmayi tesvik etmek ve
uzun sireli park yapmanin éniline ge¢gmeyi hedefle-
yen ISPARK, parklanmaya bir diizen ve mantalite
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getirmek icin gerek acik, kapali, katli ve gerekse
yol Uistll otoparklara yonelik modern park sistemle-
rinin (wireless, mobil park, RFID, cok islevli parko-
matlar ve el terminalleri gibi) Istanbul’a uyarlana-
bilmesine yonelik olarak Ar-Ge calismalarini hizla
siirdiiriiyor. ISPARK Genel Midiirii Kadir Gurbetci,
sehir icinde kisa sdreli parklanmayi tesvik etmek
ve uzun siireli parklanmayr ana arterlerden alip da-
ha az yogun olan holgelere aktarmak icin calistik-
larini, bu nedenle ana arterlerde yiiksek, dis bolge-
lerde diistik otopark fiyati uygulamasina gittiklerini
kaydediyor.

“Park Et, Metrobiis’e Bin Projesi” cercevesinde
metrobiise yakin bitiin otoparklarda indirimli tcret
tarifesi uyguladiklarini belirten Gurbetci, Kadikdy
Evlendirme, eski Sali, yeni Sali ve Acibadem olmak
tizere Anadolu yakasinda doért yerde ve Avrupa ya-
kasinda Zeytinburnu’nda bu uygulamayi yaptiklar-
ni anlatiyor.

Yine Kadikéy’de bulunan Balon’un ve iDO’nun
yaninda 1000 araclik bir otopark actiklarindan so-
zeden Gurbetci, “Icinde bisiklet parki, motosiklet
parki, 6zirli parki, taksi parki, helikopter pisti, he-
likopter VIP Salonu bitti. 1000 araglikta otopark
var, fiyatlarimiz ¢cok uygun. Bunun manasi su; ‘Park
Et, IDO’ya Bin.” Acik ve kat otoparklarimizi ucuz tu-
tuyoruz” diyor.

Halen 23 ilgede 1700 personeliyle hizmet veren
ve nitelikli isletmeciligi hedefleyen ISPARK, perso-
nelini periyodik olarak egitime tabi tutuyor. Yeralti
katli, yer Gstt katli, acik ve yol kenar otoparklar-
da hizmet veren ISPARK, yaklasik bine yakin nok-
tada bulunuyor.

Gurbetci, 2006 yilinda 18 milyon, 2007’de 47
milyon, 2008’de 77 milyon TL ciro elde ettiklerini,
bu yil da 100 milyon TL ciroyu hedeflediklerini kay-
dediyor. Cironun yaklasik yilizde 25’ini yatirma
ayirdiklarini aktaran Gurbetci, Cihangir'de yar oto-
matik, Ustl fitnes ve yesil alan olan 323 araclik bir
otopark, Beyoglu’nun hemen arkasinda bulunan
bolgede 214 araclik bir otopark, Bakirkdy’de 216
araclik yari otomatik otopark, Taksim’de 230 arag-
ik otopark, Umraniye’ye ise 250 araclik tam oto-
matik otopark, Kagithane’ye 170 araclik otopark,
Merterde 370 araclik otopark ve bir de Sisli’'ye
otopark yaptiklarini ifade ediyor.

Gurbetci, projeler sonucunda toplam bin 700
araclik otoparkin 2010 yili sonuna kadar bitecegini
acikliyor. ISPARK’In bilinirliliginin yiiksek seviyeler-
de oldugunu dile getiren Gurbetci, “Krizin etkisi bi-
zi teget gecti, clinkli biz sembolik bedellerle kon-
for sunuyoruz. istanbul ciddi bir metropol, hedefle-
digimizin 6tesindeyiz, ama benim hayallerimin ¢ok
gerisindeyiz” diye konusuyor.
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Kiiltiir A.S., krizi
teget geciyor

Kiltir A.S. Genel Mudarii Nev-
zat Bayhan, krizi teget gectiklerini
belirterek, 2008’de 100 milyon
TLl’yi asan bir ciroya ulastiklarini,
bu yil onu da asarak 120 milyon TL
ciroyu hedeflediklerini soyliyor.
Bayhan, “Hedef kiigliltmiyoruz.
Kiltar A.S. kendi rekorunu kiracak-
tir. Biz krizi teget geciyoruz. 120
milyon TL ciroyu hedefliyoruz. Su
anda yapilan ciroyla ciromuzu 5
kat, etkinlikleri 14 kat artirarak |
kendimize ait rekorumuzu kiryo-
ruz. Kdlttirden, sanattan kar edilmeyecegini bilme-
mize ragmen en azindan kari, kiltdr olan karlar el-
de ediyoruz” diyor.

Bayhan, Istanbul’'un neredeyse her ilcesinde bi-
rer kiiltiirel mekan actiklarini bunlarin yanisira is-
tanbul’u dis diinyaya tanitmak amaciyla Turizm
Atolyeleri ile birlikte diinyanin biyik turizm fuarla-
rina katildiklarini, kardes sehirlerle kilttrel faaliyet-
lerde bulunduklarini ifade ediyor.

Diinya liginde bir oyuncu olduklarini ispatlamak
icin Briiksel’de bin 200 metrekarelik kapali alana
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sahip bir biiro agtiklarini da anla-
tan Bayhan, yakinda Sangay’da da
bir biiro acgacaklarini kaydediyor.
Cironun biylk bir agiriginin yati-
rima gittigini dile getiren Bayhan,
“Yayincilik, mekan a¢ma, yeni bir
albim c¢ikarma faaliyetlerimizin ya-
nisira Miniatlirk’éin hemen yakini-
na Kristal istanbul Miizesi’ni ekle-
dik. Zaman Tiinelinde istanbul
projemiz var. Proje hazir, gerekli
finansman saglandiktan sonra ya-
pilacak. Kriz ortaminda istanbul
Kitapgilar’nin  subelerini artirdik,
Kadikdy, Yenikapi ve Topkaprda
yeni subeler actik, cirodan da
memnunuz. Yayincilik alaninda bir
rekor kirdik, 80’e yakin yaymimiz var, okuyan bir
toplum icin seyyar kitap projesini gelistirdik. 20’ye
yakin mekanda biz etkinlik yapiyoruz” diye konu-
suyor.

Kdlttr sanati sehrin en (icra noktalarina kadar
ulastirmayi hedeflediklerini aktaran Bayhan, istan-
bul Biiyiiksehir Belediyesi’nin de destekleriyle is-
tanbul’un uygun her mekaninda yazlik sinemalari
baslattiklarini, gezici kittiphaneler, seyyar kitaplar,
tasinabilir sanat merkezleriyle kiiltlir ve sanat faali-
yetlerini mobilize ettiklerini de s6zlerine ekliyor.

Nevzat Bay1man :

5 kitaya su ihra¢ eden Hamidiye, yeni bir marka olusturacak

Hamidiye Kaynak Sular A.S. Genel Midirt Ke-
nan Kilig, gecen yil 2 milyon dolarlik ihracat gercek-
lestirdiklerini bu yil icinde 3 milyon dolarlik ihracati
hedeflediklerini soyliyor. Kilig, 2008 yilinda su sek-
tériiniin duragan bir seyir izledigini ama istanbul
Blytiksehir Belediyesi sirketlerinden Hamidiye
A.S.’nin pazarda ytizde 25’lik bir bllylime sagladigi-
ni belirtiyor. 2005 yilinda dis ticaret birimi kurduk-

Kenan Kili¢
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larini anlatan Kilig, calismalari sonucunda 2005 vyi-
linda 250 bin dolarlik ihracat hacmine ulastiklarini,
2008 yilinda ise bu rakami 2 milyon dolara yiikselt-
tiklerini ifade ediyor.

Kilig, “Bu yil icinse 3 milyon dolarlik bir ihracat
hedefliyoruz. Baslangicta bir dilke ile baslayan ihra-
catimiz, 5 kitada 23 ilke ile devam ediyor. ihracat-
ta yakin hedefimiz 2 yil icerisinde 5 milyon dolar
yakalamak. 5 yillik stratejik planimiza gore en bi-
ylik kapasiteli, en biytk ihracati yapan su firmasi
olacagiz” diyor. Kilic, yiizde yiiz kapasiteyle calis-
tiklarini, Gretimin yiizde 12-15’ini ihrag ettiklerini bu
rakami ylizde 50’ye cikaracaklarini kaydediyor. Bu
yilin sonunda veya 2010 yili basinda yeni bir fabri-
ka kuracaklarini ve yeni bir markayla varolan gticle-
rini artiracaklarini agiklayan Kilig, “Miracaatimizi
yaptik. 2010 yili icerisinde bu konuyla ilgili bitiin
yatinmlar bitecek. 6 bin metrekaresi kapali, toplam
20 donlm arazi lzerine fabrikayl kuracagiz. Kade-
meli bir sekilde Uretimi artirarak 24 saatte 3 bin
metrekiip su isleyecegiz” diye konusuyor.





