e SEKTOR/BIiLISIM

KOBi’lerin Cz ARA det /
Bilgi ve |Iet|S|m

teknolojileri

e— Hazrlayan: Kader Karagay YILMAZ —e

lirkiye siyasetiyle, ekonomisiyle, sivil

toplumuyla, Gniversiteleri ile

Bilgi ve iletisim Teknolojileri-

ne (BIT) odaklanmak zo-

runda. Bu odaklanmayi
iyi hazirlanmis bir Bilisim Politi-
kasi esliginde gerceklestirmesi,
basari icin gerekli. Bilgi ve Ile-
tisim Teknolojileri konusunda
ciddi bir insan kaynagi biriktir-
mis olan Tiirkiye bunu basar-
dig1 zaman, diline dolamis bu-
lundugu “Diinyanin ilk 10 eko-
nomisi arasina girmek”, “Tarihi
bir dontisiim yasamak” “AB lye-
si olmak” gibi iddialar havada kal-
mayacaktir.

cek merkezi kurumlasmayi gerceklesti-
remedi. Kamu bizzat kendisini
elektronik ortamda yeniden
kurmak ve e-devlet olmaya
calismak gibi bir gayret
icinde oldu ama kamunun
gorevi sadece kendiyle
sinirl degildi. Hedef e-
Tirkiye ve Bilgi Toplu-
mu’ydu, bu konuda ge-
ride kalindi. Dlinya sira-
lamasindaki  yerimize
bakarsak bizden 6nce
Bilgi Toplumu’na 7o (lke
gececek ve sira bize gele-
cek.
iste bu baglamda Bilgi ve
Diinya bilisim pazar hizla biyirken iletisim Teknolojileri Sektdriimii-
Turkiye, kendi lokal krizleri nedeniyle Bili- z{in dnemi ortaya c¢ikiyor. Dijital ya-
sim Sektdriinde istenilen adimlari atamadi. Bu samin ve iletisimin devasa hacmine bakar-
adimlan planlayacak ve potansiyeli harekete gecire- sak bu diinya 10 yil 6nceki diinyaya hi¢ benzemiyor.
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Dinya “Bilgi Toplumu”na doénd-
sliyor. Biittin tlkeler bu buyuk
tarihsel maratona girmis du-
rumda. Biz 2010 yilinda kosan-
larin icinde 69’uncu siradayiz.
On siralar gecmek icin depar
yapmamiz gerek. Depari devlet
yapar ama “e-devlet”imiz de geri-
den kosuyor.

Ger¢i  evlerimizin  ylizde
41.5’unda internet var, ginlik
kullanim yiizde 60’a ¢ikmis, is-
yerlerimizin ylzde 31.3’0 bilgi-
sayarli ve diinyadaki alan sayisi-
nin 1/200’U bize ait ve tlim bunlar
yetersiz ama daha dusiindirici olani,
BIT teknolojilerini hangi amacla kullandi-
gimiz.

Hepimizin dilinde “Bilisim” var, tabana yayil-
sin, kullanimi artsin, zenginleselim gibi 6zlemler var.

Ancak bilisim sekt6riiniin ekonomik sonuglar do-
gurmasi icin ilk sartin KOBI’leri kucaklamasi oldugu-
nu unutuyoruz. Bilisim sektdrii KOBI’lere yayilmaksi-
zin ekonomik zenginlik yaratamaz. Oysa KOBI’lerimi-
zin glindeminde bilgisayar sahipligi ihtiyaclarin en
arkasinda. Yiizde 35’i bilgisayar nedir, nasil kullani-
lir, bilmiyor. Kendine ait web sitesi kurma destegi
KOBP’lere 12 yil 6nce baslatildi fakat hala yiizde
25’inin boyle bir sitesi yok. Yiizde 5o’sinden fazlasi
e-posta kullanmiyor.

KOBI’lerde ekonomik verimliligin artinlmasi bas
gereksinmedir. Verimlilik, hiz kazanilirsa, maliyet di-
slrlllirse artar. Gelismis ekonomilerde verimliligin
dayanaklari arasinda bilisim sektorliniin pay yiizde
70-80 arasinda. O halde Tirk Bilisim Sektdri’niin ve
esas itibariyle Tarkiye’nin ilk ekonomik glindem
maddesi, bilisim sektdriinden azami oranda yararlan-
manin KOBI’ler esas alinarak yayginlastirlmasidir.

Yapilacak is ¢ok basit, bilgisayar kullanmayi 6g-
renmekten, bilenlerin bilmeyenlere 6gretmesinden
ibaret. KOBI’ler kendi aralarinda bir “Bilisim Sefer-
berligi” ilan etmeli. Tiirkiye’nin bir KOBI e-déniisiim
slirecinden ge¢mesi gerek.

Ayrica mecburuz. Diger sektorlerde 100 bin dola-
ra, Bilisim’de 7-8 bin dolara 1 adet istihdam yarati-
liyor. Bilisim teknolojileri cihazlarina yatirim, binaya
ya da geleneksel makineye yapilan yatirnma gore 3
ile 7 kat arasinda fazla getiri sagliyor. Bilgi teknolo-
jisi alaninda yapilan 1 dolar yatirimin, topluma geti-
risi 2 dolar. Bilgi ve lletisim Teknolojileri firmalari
sanayi firmalarinin 5o yilda kat ettigi mesafeyi, 5 yil
icinde alabilmekte. Teknoloji penetrasyonunda her
ylizde 10 artis, yani her yiizde 10 daha fazla genis-
bant, Gayri Safi Milli Hasila’da ylizde 1.2 ile yiizde
1.4 artis yaratmaktadir. (Kaynak Qiang 2009)

Bilisim sektdriintin 6nd acilip sektdriin potansiye-
li tam olarak ortaya ciktiginda, 2023 yili hedeflerine
ulagsmak miimkiin olacak, 160 milyar dolarlik bir pa-
zar olusacaktir.

BORUSAN TELEKOM
KAZANDIRIYOR

Borusan Telekom, mev-
cutta kullandiklar sabit
hat telefon numarasini
kendilerine tasiyan veya
kendilerinden yeni telefon
numarasi alan kurumlar
icin sabit dcret ve ilk yati-
rim maliyeti 6deme yiikiim-
laltaglint ortadan kaldiran
‘kazandiran numara’ hiz-
metini veriyor. Borusan Te-
lekom Genel Mudirti Meh-
met Baser, “Borusan Tele-
kom olarak kurumsal sabit
telefon hatlarinin Borusan
Telekom’a tasinmasi ya da
yeni numaralarin Borusan
Telekom bloklarindan kar-
silanmasi hizmetini “Ka-
zandiran Numara” olarak
markaladik. Mdisterilerimiz bu numaralarindan
arandiklarinda artik kazaniyor olacaklar” diyor.

Kazandiran Numara hizmetinden faydalanan
musterilerimizden sabit Gcret almadiklarini belir-
ten Baser, “Yani sira musterilerimizin daha 6nce
yerlesik operatére 6dedigi analog ya da PRI hat-
lar icin alinan aktivasyon ve kurulum dcretleri de
alinmiyor. Arama yoniinde ise ylizde 40’a varan
indirimler sagliyoruz. Toplamda sabit cretler de
eklenince misterilerimiz ylizde 50’lere varan in-
dirimler kazaniyorlar” diye konusuyor.

Baser, sunlari kaydediyor: “Sirketimizin Nisan
2010 tarihi itibariyle Vodafone ailesine katilmasi
ile Vodafone’un diinya lideri konumunun sagladi-
g1 teknolojik gti¢ ve bilgi birikiminden faydalana-
rak bu birliktelikten dogan sinerji sayesinde ge-
rek Vodafone Tirkiye’nin gerekse Borusan Tele-
kom’un kurumsal mdsterilerine daha genis bir
hizmet yelpazesi sunarak operasyonlarimiza da-
ha fazla katma deger saglamayl ve misteri mem-
nuniyetini artirmayi hedefledik. Tirkiye’deki tim
bilyik, orta ve kiiglik dlgekli sirketin iletisim ihti-
yaclarinda oncelikli tercih olma ydniindeki vizyo-
numuza uygun olarak bu hizmetleri tim bu seg-
mentlerdeki musterilerimize sagliyoruz. Biyik
kurumlar, Borusan Telekom fiber optik altyapisi
ya da kiralik hatlar tizerinden, Plazalarda is go-
ren orta dlcekli kurumlar Borusan Telekom fiber
optik altyapisi tizerinden, diger orta ve kiiciik 6l-
cekli sirketler ise ADSL erisimi tizerinden bu hiz-
metleri alabilmektedirler. Her segmentin ihtiyaci-
na uygun olarak sekillenmekte olan paketlerimi-
zi daha da gelistirerek mdsterilerimize hizmet
vermeye devam ediyor olacagiz.”
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IAS’den kiralik ERP modeli

Toplam 20 (ilkede ve 11 dilde kullanilan CANIAS
ERP ve CANIAS KOBI ERP, farkli 6lcekteki tiim islet-
melerin ihtiyaclarina minimum maliyetle cevap vere-
bilecek “ERP Kiralam” modelini kullanima sunuyor.
isletmeler; kullandiklari kadarini demelerine imkan
saglayan bu sistem sayesinde, herhangi bir yatirm
maliyetine katlanmadan ERP sahibi olabilecek.

ERP yazilimini kiralamanin yani sira bu model sa-
yesinde misteriler arzu ederlerse, yazilimla birlikte
donanimi kiralamak ya da donanimi proje teslimine
kadar kiralayarak teslimattan sonra sadece yazilimi
kiralamaya devam etmek gibi farkli seceneklerden
de faydalanabilecekler.

IAS Bilgi islem Danismanlik Sanayi Satis Pazarla-
ma Mudurd Erhan Sunguroglu, CANIAS ERP ve CANI-
AS KOBI ERP’in, yogun rekabetin karliligi diisiirdiigii
ve kurumlarin kaynaklarini ¢ok siki kontrol altinda
tutmalarinin kacinilmaz oldugu bu dénemde firmala-
ra, kiralanabilirligi sayesinde diisiik maliyetli ¢6ziim-
ler sundugunu aktariyor. Kiralama modeli, yiiksek
yatirnm ve isletme maliyetleri sebebiyle, ERP sistemi-
ni edinemeyen isletmeler icin miikkemmel bir firsat
olarak géze carpiyor.

Vodafone, KOBI’lerin is yapis

tarzlarini kolaylastiriyor

Vodafone Tiirkiye Kurumsal ve Mobil Pazarlama
Bolim Baskani Kurtulus Alic, KOBI’lerin rekabet edi-
lebilir ve sirdirillebilir hizda buylime gostererek
hak ettikleri pozisyona ulasmalari icin “strddrdlebi-
lir biytime”, “yenilik¢ilik” ve “verimlilik” konularinin
onemli oldugunu soéyliyor. Alig, mobil iletisim sek-
térlintin bu agidan kilit bir role sahip oldugunu an-
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latiyor. Alic, “Vodafone olarak KOB/’lerin iletisim ih-
tiyaclarini ¢ok iyi anliyoruz ve yenilikgi Grlinlerle tek-
nolojiyi, kendi is sireclerinde en etkin sekilde kul-
lanmalarini saglamak istiyoruz” diyor.

Vodafone is Ortagim ile her dlcekteki kurumun is
yapis tarzlarini kolaylastirarak iletisim maliyetlerini
kontrol altinda tutuklarini paylasan Alig, “Kurumlarin
ihtiyaclarina cevap veren ve deger yaratan bu yeni
programda, ¢ok avantajli tarifeler, yurtici fiyatlariyla
uluslararasi gériismeler yapma imkani, biitlin veri ve
ses iletisimini tek elden saglayan ¢ézlimler, avantaj-
li cihaz kampanyalar ve kurumsal misterilere 6zel
musteri danismani yer aliyor” diye konusuyor.




Elsys, KOBI odakli calisiyor

Elsys, 2000 yilindan itibaren, sirketlerin bilgi ve
iletisim teknolojilerine iliskin gereksinimlerini karsi-
lamak tizere kurumsal yazilim ¢6ztimleri, mobil uy-
gulamalar, hosting hizmetleri, sistem ve donanim
entegrasyonu alanlarinda hizmet sunuyor.

SAP uygulamalarinda Tirkiye’de en fazla proje
deneyimine sahip olan Elsys’in 180 kisilik kadrosu
bulunuyor. Tarkiye’nin yani sira uluslararasi arenada
da projeler {stlenen Elsys, sirketlerin teknolojiden
yararlanarak rekabet gliclerini artirmalarina destek
oluyor.

Elsys Genel Muddri Savas
Komban, Elsys’in, bugiin 17 fark-
li sektérden 150’yi askin misteri-
ye hizmet verdigini aktariyor. KO-
Bi’lerin bilisim maliyetini azalta-
cak ¢6zlimlerini anlatan Komban,
“Sekto6r ve dlcek bagimsiz sundu-
gumuz kurumsal yazilim ¢&zlim-
lerimizle KOBI pazarinda daha da yayginlasmay he-
defliyoruz. Elsys, KOBP’lerin {iretimden finansa, sa-
tistan insan kaynaklari yénetimine, musteri iliskileri
y6netiminden is zekasi/kurumsal karne’ye kadar
tim is sireclerini etkin, verimli ve glinlim{iz tekno-
lojilerinden yararlanarak yonetmelerini mimkiin kili-
yor. KOBP’lere yonelik sundugumuz Elsys Express
¢6ztimleri ile kurulumu kolay, hazir icerigi bulunan
ve proje maliyetini azaltan hizli ve garantili icerikler
sunuyoruz” diye konusuyor.

Netsis, yurtdisinda hedef biiyiittii

Netsis Genel Middrd Timur Turgutlu, tamami
Turk mihendislerden olusan ekibin gelistirdigi ku-
rumsal yazlim ¢6ziimlerini bugline kadar Turkiye’de
ve yurtdisinda 35 bini askin sirketle bulusturdukla-
rnini sdyliiyor. Ukrayna, Misir ve iran’da ofisleri, Azer-
baycan, Ozbekistan ve Sudan’da ise distribiitérliik-
leri bulunan Netsis, 2010 yilinda Kuzey Afrika ve Su-
riye’ye yogunlasmaya hazirlaniyor.

Turgutlu, “Yurtdisinda yaptigimiz yatinmlar ile
2010 yilinin basindan bu yana dis pazarda ylizde
200 biyiime gdsterdik. i¢c pazarda ise Eyliil ayi iti-
bari ile bllyiime hedefimiz olan yiizde 30’u da asa-
rak ylizde 40’in izerinde biylime kaydettik” diyor.

Netsis olarak KOBI’lerin teknolojiden alacaklari
glicle girisimcilik ruhlarini pekistireceklerine inan-
diklarini séyleyen Turgutlu, “KOBI’lerin beklentileri-
ne uygun, is sdreclerini bitiinlesik yapiya tasimala-
rini destekleyen ve kurumsallasma calismalarina
yardimci olan ¢dziimler gelistirmeye devam ediyo-
ruz. Artik sirketler daha kapsamli ve yiiksek maliyet
getiren projeler yerine, Internet (izerinden calisan,
veri depolama gibi hizmetleri de barindiran ‘cloud
computing-bulut bilisimi’ ve ‘SAAS- hizmet olarak
yazilim’ bir baska deyisle, yazilim {r{in ve hizmetle-
rinin aylik bir bedel édenerek kullanilmasi modelin-
de ¢ozlimlere yoneliyor. Bu sayede hem barindirma
maliyeti hem de proje maliyetlerini azaltarak, daha
pratik sekilde teknolojiye yatinm yapmalari miim-
kiin oluyor” diye konusuyor.
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KOC.NET'TEN 75 BiN )
KOBI’YE DESTEK

Kog.net, Tirkiye’deki yerlesik olan
ve tlim GSM operatdrler ve 6nde ge-
len uluslararasi telekom operatérleri
ile ara baglantilara sahip ve su anda
18 ilde 38 POP (point of presence)
noktasi ile hizmet veriyor. Firma ay-
rica yerel agin paylasima acilmasi
kapsaminda 6 il, 92 santral sahasin-
da kendi yatinmini gerceklestirerek 2
milyon 650 bin aboneye kendi altya-
pisiyla hizmet verebilir durumda.

Kog¢.net Satistan Sorumlu Genel
Midiar Yardimcisi Harun  Tiftikei,
“Kog.net olarak Tirkiye’nin lider al-
ternatif telekomiinikasyon operatorii olma hede-
fi dogrultusunda giiclendirdigimiz altyapimiz ile
2 bin 500’{in tzerinde biiyilk 6l¢ekli sirket ve 75
bin KOBI’yi kapsayan kurumsal miisterilere tele-
fon ve veri hizmetlerini (erisim ve giivenlik hiz-
metleri, hosting ve ASP hizmetleri, kampis ¢o-
zlimleri, multimedya hizmetleri ve telefon hiz-

Qetleri) birlikte sunuyoruz” diye konusuyor. )

Microsoft, KOBi’ler icin her yil

6.5 milyar dolar harciyor

KOBI’lerden Sorumlu Microsoft Tiirkiye Genel Mii-
diir Yardimaisi Miinir Kundakgl, KOBP’lerin sunucu
kullanimina ge¢meleri ve bunu aliskanlik haline ge-
tirmelerinin baytlk fayda saglayacagini soyliyor.
Microsoft’un KOBI’lere sundugu hizmetleri hatirlatan
Kundakgi, “KOBI’lerimize calisan verimliligini yiiksel-
ten, bilgi glivenligi ve enerji tasarrufu saglayan cev-
re dostu Windows 7 isletim sistemimiz ile Office
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2010 gibi temel verimlilik yazilimlarn sunuyoruz. Bi-
lisim altyapisina ciddi bir organizasyon ruhu kazan-
diran Windows Server 2008 R2 sunucu isletim siste-
mimiz ise iletisim, paylasim ve ortak calisma plat-
formlarini hayata gecirerek kurumsal ihtiyaclara ya-
nit veriyor” diyor.

Kundakgi, Microsoft’un, kaynaklarinin ve yatirim-
larinin 8nemli bir bélimiinii KOBI’lerin teknolojiyle
tanismasi icin ayirdigini sdyliiyor. KOBI pazari icin
her yil 6.5 milyar dolar harcayarak, 640 bin is orta-
gindan olusan ekosistemi ile KOBP’lere zengin {iriin-
ler ve uzmanlik sunduklarini dile getiren Kundakgl,
“Microsoft ekosistemi ayni zamanda Tirk bilisim
sektdriinin onemli bir kesimini temsil ediyor ve bu
ekosistem (zerinden ekonomiye biylik katma de-
gerler sunuyor” diye konusuyor.




-
Genetlab, yeni nesil sistemler
gelistiriyor
Ar-Ge sirketi olan Genetlab,

gelistirdigi yeni nesil kablosuz
algilama aglar ve giivenlik sis-
temleriyle Tiirk savunma sana-
yisine katkida bulunuyor. Al-
san Grup catisi altinda faaliyet
gdstermekte olan Genetlab, ku-
rulusundan bugtine kadar lze-
rinde calistigl teknolojinin tiim
bilesenlerini kendi uzman kad-
rosu ile tasarlamis ve gelistir-
mis. Sirketin Ar-Ge faaliyetleri
yurtitmekte oldugu konular,
kablosuz sensér aglar, telsiz
haberlesme uygulamalari, gi-
venlik sistemleri ve enddstriyel
otomasyon uygulamalar sek-
linde.

Genetlab Genel Midiri Bu-
rak Mengi, “Kurulusumuzdan itibaren her sene sirke-
timiz yaklasik ytizde 300 oraninda biiytdi. Bu biyd-
meye paralel olarak 2010 ciro hedefimizi de 4 mil-
yon TL olarak belirledik. Gelecek dénem hedeflerimi-
ze gelince biz 6zellikle ‘kablosuz duyarga aglarr’ tek-
nolojisini kullanarak yeni nesil sistemler gelistiren
bir sirketiz. Oncelikle bu teknolojide faaliyet gdste-
ren sirketler arasinda diinyada hatir sayilir bir yere
gelmek istiyoruz” diye konusuyor.

Karel, PBX pazarinda lider

Haberlesme elektronigi alaninda faaliyet ydriiten
Karel, 1986 yilinda kuruldu. Firma, PBX pazarinda
Tirkiye’nin yani sira Ortadogu ve Afrika bolgesinin
de pazar lideri durumunda.

Karel Pazarlama Direktdrd Nursen Yildirim, Tirki-
ye’de kurduklar sistem sayisinin 500 binin {izerinde
oldugunu aktariyor. Bugiin Tirkiye’deki kurumsal
haberlesme trafiginin yarisindan fazlasi Karel sistem-
leri Uzerinden gerceklesiyor. Yildinm, Avrupa, Asya
ve Afrika olmak tizere 20’den fazla lilkeye Karel mar-
kastyla drilin ve teknoloji ihrag ettiklerini sdyliyor.

Karel global bir teknoloji sirketi yapmak istedik-
lerini dile getiren Yil-
dirm, “2010 yilinin ilk
altr ayindaki ciromuz
5o milyon TL olarak
gerceklesti. ikinci ya-
rida cironun birinci
yariya oranla daha
yiksek olacagini tah-
min ediyoruz. 2010
yili icin ortalama yliz-
de 20’lik bir buytime
hedefi koymustuk. Bu
hedefe ulasacagimizi
distntyoruz” diye
konusuyor.
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Fujitsu iiriinleri yiiksek
performans sagliyor

Fujitsu Ttrkiye Teknoloji Satis M-

diirii Burak Cetinay, KOBI’lerin kurum- -
sallasma sirecinde ve kiiresel rekabet
ortaminda kendilerine fazladan yik |
olusturan cesitli maliyet unsurlanyla S
karsi karsiya olduklarini hatirlatarak, -
“Bu micadelelerinde onlara mobil ci-
hazlardan sunuculara, depolama
trlinlerinden servis ¢6zlimlerine uza-
nan c¢ok genis bir yelpazede Uriin ve
hizmet sunuyoruz” diyor. Cetinay, her
sektdrdeki KOBI’lerin bilisim altyapi
ihtiyaclarini yerinde tespit ettiklerini
belirterek, “PRIMERGY sunucu ailemiz ve ETERNUS
veri depolama sistemlerimiz 6l¢eklenme becerileri,
enerji tasarruf dizeyleri, ergonomik tasarimlar ve
yiiksek performanslariyla KOBI’lerimizin tiim ihtiyag-
larini karsiliyor. Bbylece biiyiirken ortaya ¢ikan yeni
ihtiyaclarini da aninda karsilayarak kiiresel rekabet
ortaminda avantajli olmalarini sagliyoruz. Olceklene-
bilir PRIMERGY ailesi icinde yer alan PRIMERGY
TX100 S2, uygun maliyeti ile KOBI’lere 6nemli avan-
tajlar sunuyor” agiklamasini yapiyor.




SEKTOR/BILISIM

N

" MHALKBANK

irkeye min flankas

HALKBANK’TAN BiLiSIM
KOBI’LERINE KREDI

2 Halkbank, 2009 yil
sonu itibarnyla kredileri-
ni ylizde 25.6 oraninda
artirirken bankacilik sek-
tortintin kredilerdeki ar-
tis orani yiizde 6.9 diize-
yinde kaldi. Bankanin
kredilerdeki pazar payi
ylizde 6.8’den yiizde 8.1
diizeyine ulasti. 2010’un
ilk yarisinda ise toplam
krediler 2009 yil sonuna
paakiis _ gbre yiizde 18 artisla
p b ¥ | 37.5 milyar TL oldu. Kul-
SRS landinlan kredilerden en
biiyiik payr KOBI’ler ald.

KOBI ve esnaf kredilerini de iceren ticari kre-
diler alti ay icinde yilizde 15.4 artis sergiledi.
Halkbank Haziran 2010 itibariyle ticari, sanayi
ve fon kredileri kapsaminda KOBI’lere 13.7 mil-
yar TL kredi kullandinldi. istihdam ve subeles-
me konularinda ciddi bir atiim icinde olan ban-
ka, 2008 yil sonunda 622 olan sube sayisini
2009’da 46 yeni sube acarak 668’e yiikseltti.
2010 yilina da 30’u Istanbul’da olmak iizere 60
yeni sube agcma hedefiyle girdi. Bankanin, farkli
sektdrlere yonelik KOBPler icin hazirlanan 50’ye
yakin kredili @irlin cesidi bulunuyor. KOBP’ler icin
bilisim ve Ar-Ge’nin 6nemini bilen banka, 1SO
Kalite Belgesi Kredisi, Yazilim Gelistirme Kredisi
gibi bu alana 6zel kredi gesitlerinin yani sira
tlim Ar-Ge projelerine 6zel olarak proje bazinda

kdestek veriyor. )
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Helyum Bilisim’den yeni iiriin atagi

En hizli biylyen bili-
sim firmasi Helyum Bili-
sim Hizmetleri, piyasaya
sunacag! Bloxx icerik Fil-
treleme, SurGATE Mail
Givenligi ve Infowatch
DLP Cozlimleri ile reka-
beti zorlamaya hazirlani-
yor. Helyum Pazarlama
Muddri Neslihan Aksun,
istanbul’da kiiciik bir
ofiste dért yil 6nce kuru-
lan Helyum Bilisim Hiz-
metleri’nin hizli bir bi-
ylime sirecine girdigini
ve 2007’den bu yana yenileme lisanslar dahil birey-
sel ve kurumsalda 1 milyon kullaniclya Kaspersky
drinlerini sunduklarini duyuruyor.

Kaspersky’nin bireyselde tek kurumsalda ise iki
distribltdriinden biri olan Helyum, asil biiyimesini
ise bu yil bekliyor. Zira firmanin kiiresel kriz d6nemi
olan 2009’da 8 milyon TL olan cirosunun bu yil ye-
ni Urlinlerin de etkisiyle 15 milyon TL’ye ¢ikmasi
bekleniyor.

Aksun, “Internet giivenligi konusunda uzmanla-
san sirketimiz, Kaspersky driinlerinin yani sira yeni
iriinlerle de miisteri sayisini artiracak. ingiltere’den
Bloxx Icerik Filtreleme, Tiirkiye’den SurGATE Mail
Glvenligi ve yine Rusya’dan Infowatch DLP ¢6ziim-
leri gibi yeni Grinleri piyasaya siirecegiz. Hedef kit-
lemizde kullanici sinirlamasi olmadan tiim KOB/’leri
hedefliyoruz” diyor.

Kendi dagitim kanaliyla miisteriye ulasan Helyum
Bilisim’in Istanbul disinda Ankara, izmir ve Trab-
zon’da bélge ofisleri bulunuyor.

Aksun, yeni dénemle birlikte Kibris ve Antalya’ya
bolge ofisi acacaklarini duyuruyor. Aksun, “Dagitim
agimizi tim Tirkiye’de gliglendirerek hicbir sekilde
anlasmali teknoloji is ortaklari kanali ve anlasmali
magaza zincirleri disindaki kurum ve bireylere satis
yapmama kararindayiz” diye konusuyor.
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Medyasoft, kurumsal

coziimlerle biiyiiyor

Diinya lizerinde 6nde
gelen yazilim markalarini
bir araya getiren Medya-
soft, yazilim satisinin ya-
ni sira verdigi egitimler
ve vyeni distribttorlik
anlasmalan ile 2010 vyI-
lindaki blytime hedefini
ylzde 60 olarak belirle-
di. 2009’u 35 milyon lira
ciroyla kapatan Medya-
soft, kurumsal ¢oziimler-
le buytiyerek 2010 yilin-
da 60 milyon, 2011 yilin-
da ise 100 milyon lira ci-
ro hedefliyor.

Medyasoft Genel Mudiri Dogu Papugcuoglu,
Medyasoft’'un sagladigl bircok ¢dziim bulundugunu
ama IBM Tivoli Storage ve Adobe Connect drlinleri-
nin daha o6nde geldigini soyliiyor. Papucgcuoglu,
“IBM Tivoli Depolama Yoneticisi FastBack, firmalar
icin kritik Windows ve Linux sunuculari igin veri mer-
kezlerinde, uzaktaki ofislerde ve kiiciik ve orta bo-
yutlu firmalarda daha akilli bir veri koruma ve nere-
deyse anlik geri kurtarma yazilim ¢6ztimddur. Adobe
connect ise gevrimici iletisim ve egitim imkanlari su-
nan bir platform. Egitim ve toplantilarin ¢ok biyiik
bir bélimi Adobe Connect {izerinden yapilarak egi-
tim maliyetleri azaltilabilir” diye konusuyor.

Index, tiim iiriinlerinde

KOBi’leri hedefliyor

1989 yilindan beri Tark
bilisim sekt6riinde faaliyet
gbsteren Index, Tirkiye ge-
nelindeki bilgisayar firmala-
rina, ihtiya¢ duyduklan tiim
driinleri temin ediyor. Index
Grup catisi altinda Index,
Datagate, Despec, Neteks,
Neotech ve Teklos adli sir-
ketler yer aliyor. Index’in
sahip oldugu istirak sirket-
leriyle birlikte, Index Grup
2009 yili sonu itibariyle 1
milyar dolarinin tsttinde bir
ciro gerceklestirdi.

Index Grup CEO’su Erol
Bilecik, drlin kalemlerinin
' neredeyse tamamin KO-
Bi’lerin bilisim iriinleri ola-
rak kullanabilecekleri ve
verimliliklerini ylizde 100
artirabilecekleri nitelikte ol-
dugunu paylasiyor. Bilecik,
“Bizce  Tdrkiye’nin  en
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onemli ilk 5 konusu icinde KOBI’lerin {ilkemiz eko-
nomisinde daha etkin rol almasi s6z konusudur. Ge-
lismis bircok iilkede, KOB/’lerin toplam ekonomik
pastadan daha fazla pay aldigini imrenerek izlemek-
teyiz. Bu durumun giktisi olarak da ilgili tlkelerde
genel isleyisin daha kaliteli devam etmekte oldugu-
nu gdzlemliyoruz. Bu noktada, KOBP’lerin etkinlikle-
rini, verimlilikleri, rekabetlerini ve biylimelerine en
fazla yardimci olacak yatay aracin Bilisim Teknoloji-
leri olduguna inaniyoruz” diye konusuyor.
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iNnNovA

gelecege hazir gozlmler

Innova’dan KOBJI’lere firsat

innova s Cozlimleri, 1999’dan bugiine basta tele-
komiinikasyon olmak tzere finans, retim, kamu ve
hizmet sektorlerindeki kuruluslara platform bagimsiz
cdziimler sunuyor. innova Is Céziimleri Grup Yoneti-
cisi Feyza Narli Giileg, 1ISO 9001:2000 sertifikasiyla
trettikleri ¢dzlimleri simdiye kadar 18 iilkeye ihrag
etmeyi basardiklarini séyliiyor.

2007 yilinda Tirk Telekom grup sirketleri biinye-
sine dahil olan firmanin istanbul, Ankara ve Duba-
i’de ana ofisleri, izmir, Antalya, Adana ve Erzurum
da ise destek ofisleri bulunuyor. innova’nin KOBI
maliyetlerini azaltacak ¢dzlimleri bulundugunu akta-
ran Giilec, sunlan kaydediyor: “KOBP’lerin bilisim
maliyetlerini azaltarak verimliliklerini artirmaya yo-
nelik Ekspress ERP adini verdigimiz {rlin, ERP yati-
rimini, maliyet, is modelleri ve siire yoniiyle standart
bir yapida saglamayi amagliyor. Ekspres sekilde uy-
gulamaya gegirilebilen bu ¢6zlimimiz kurumlara
onemli avantajlar sagliyor. Sadece haftalar icerisin-
de ¢ok daha uygun maliyetlerle kullanima alinabile-
cek ekspres ERP sistemi ile KOBI’ler yeni nesil bir is
modeline uyum saglayabiliyor.”

Sybase, KOBi’lerin

performansini artiriyor

Sybase, kurumsal ve mobil yazi-
lim alaninda sektér lideri. 25 yildir
Ozellikle verinin yonetimi, analizi ve
mobilize edilmesi konularinda calis-
malar yapan teknoloji firmasi,

1984 yilinda Amerika’da kuruldu.
Su anda pazar lideri olarak 60 (ilke-
de 40 binden fazla kurumsal firma-
ya, 4 binin lzerinde personeli ile
hizmet veren Sybase, 1993 yilindan
bu yana da Tirk firmalari igin Ttrki-
ye ofisi ile hizmet veriyor. Veritabani, veriambari,
modelleme ve mobil ¢oztimleri ile orta ve biylk 6l-
cekli isletmelere ¢ozlimler sunan Sybase, Tirkiye’de
de finanstan telekoma, kamudan lojistike kadar bir
cok sektérde faaliyet gdsteriyor. Ayrica farkli sektor-
lere hizmet veren is ortaklari araciligi ile bir ¢ok ya-
zilimin altinda Sybase ¢6ziimleri yer aliyor.

Sybase Pazarlama ve Is gelistirme Miidiirii Oznur
Tekiner, “Sybase mobil veritabani tzerinde tekstil
sektoriine 6zel olarak MRP ve ERP ¢oztimleri gelis-
tiren AkdataSoft’u bu alanda 6rnekleyebiliriz” diyor.
Giin gectikce KOBI’lerin, verinin saklanmasi, yénetil-
mesi ve analizinin degerini daha net fark ettiklerini
belirten Tekiner, “KOBP’lerin is performanslarini art-
tiracaklari, verilerini daha iyi yoneterek kayiplan si-
fira indirecekleri bir teknoloji sunuyoruz” diye konu-
suyor.




Temel Teknoloji’den
KOB/I’lere destek

ERP konusunda 1994’ten bu yana yiizlerce firma-
ya hizmet vermis bir ekip tarafindan 2009 yilinda
kurulan Temel Teknoloji, kurumsallasma ve yeniden
yapilanma konusunda danismanlik ve proje hizmet-
lerinin yani sira yazilim Grtnleri gelistiriyor.

Esas olarak ERP entegrasyonu ve siirekli iyilestir-
me konu basligi altinda ¢alismakta olan Temel Tek-
noloji’nin uzmanlik alanlarini; ERP sistemlerinin ha-
yata gecirilisi, barkod otomasyonu, otomotiv yan sa-
nayi, tedarik zinciri yonetimi, stok ve depo y6netimi,
bilgisayar ortaminda maliyet, bakim planlama ve ve-
rimlilik 6l¢limleme gibi konularn olusturuyor.

Temel Teknoloji Genel Mudiiri Cengiz Pak, “Te-
mel Teknoloji, yazilim ve da-
nismanlik uygulamalarini
farkli sektérlerde bulunan
konusunda lider firmalarda
uyarlamakta ve sirekli gelis-
tirmektedir. Mdsterilerimizin
istek ve ihtiyaclar danisman-
ik ve uygulama ekibimiz ta-
rafindan oncelikle degerlen-

3 dirilir. Yazilm ve gelistirme
A l ekibimiz hem dunyadaki ge-
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lismeleri izlemekte hem de danismanlik ve uygula-
ma ekibinden gelen degerlendirmeleri dikkate alarak
calismalarini strdirmektedir. Yazilimimizi ve uygula-
malarimizi sdrekli gelistirerek misterilerimize en
dogru, en verimli, en hizli ve en ekonomik ¢ézlimle-
ri sunmaya calisiyoruz” diye konusuyor.

2010 yili icinde Freedom ERP yazilimi ve berabe-
rinde uygulama metotlarini yenileyen firmanin ¢alis-
malarinin biiyiik kismi KOBI’lerle gerceklesiyor. Pak,
su bilgileri veriyor: “Bir sirket ile sadece stok kayit
dogrulugu icin calisabildigimiz gibi ‘ERP projesi ve
yeniden yapilanma’ eksenlerinde de isbirligi yapabi-
liyoruz. KOBP’ler icin egitim faaliyetlerimizde var, bu-
nun i¢in 12 farkl egitim baslig altinda Uretim siste-
minin organizasyonundan stratejik planlama asama-
sina kadar farkli konular isleyebiliyoruz.” Pak, ya-
zilm konusunda da KOBI’lerin hem ¢ok ucuza elde
edebilecekleri hem de ¢ok hizli devreye alabilecek-
leri uygulamalar hazirladiklarini da paylasiyor.

Kont, iiriinlerini ISAF Fuari’nda

sektor ile bulusturdu

Kont Gilvenlik Teknolojileri,
gtivenlik teknolojileri alanindaki
genis rlin yelpazesini, 23 ile 26
Eyliil tarihleri arasinda Istanbul
(DTM) Fuar Merkezi’'nde diizen=
lenen ISAF Fuar’nda sektor ile
bulusturdu. ISAF  Fuarr’nda,
Samsung, Crea, Smartsec ve ye=
ni is ortagl Bosch’un driinlerinin
tanitimini - gergeklestiren Kont
Guvenlik Teknolojileri, gliclt alt=
yapisl, genis Urlin cesitliligi ve
yaygin hizmet ag ile givenlik
teknolojileri sektériinde hizla
ilerlemeye devam ediyor. Kont
Guvenlik Teknolojileri Satis Mi=
diirl Ercan Tekyildiz, 2008 yilin=
da Samsung Techwin ile birlikte
adim attiklar giivenlik sektériinde yeni is ortaklik=
lari ile hizla bliytimeye devam ettiklerini belirtiyor.

Ust segment markalari arasina BOSCH markasinin
CCTV ve IP driinlerini de kattiklarini  kaydeden Er=
can Tekyildiz, “ISAF Fuar’nda, ilk defa yeni is orta=
gimiz BOSCH’un driinlerini sergiledik. BOSCH, diin=
yada glivenlik teknolojileri ve CCTV konusunda (st
siralarda yer alan gliclii bir marka. BOSCH ile is or=
takligimizin portféytimize cesitlilik anlaminda biyik
katki saglayacagini distnilyoruz. Kont Givenlik
Teknolojileri’nin trlin portféylini ekonomik seg=
mentte SMARTSEC, orta ve (ist segmentte CREA, (st
segmentte ise SAMSUNG ve BOSCH olarak konum=
landirdik. Bu markalara ait kamera, lens, montaj
ayagl, muhafaza, kayit tniteleri, monitorler ve akse=
suarlardan olusan bir Grlin portféyline sahibiz. Hem
analog hem de IP sistemlerden olusan driinlerimizi
teknolojiyi takip ederek siirekli yeniliyoruz” diye ko=
nusuyor.
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Assan Aliiminyum, AXIS ¢6ziimleriyle verimliligini artirdi
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ada, Assan Aliiminyum, As-
rﬁ:’ ASSAN san Bilisim, AXIS ve Microsoft

Assan Alliminyum Bilgi Sis-

ALUMINYUM ispiriziyle gelistirdikleri ERA
Projesi ile Assan Allmin-
yum’un tim temel siireclerini, fonksiyonlarini, karar
destek sistemlerini, lokasyonlar ve sirket bazinda,
tam entegre sekilde kapsayacak ve sirekli gelisimi
destekleyecek bir Kurumsal Kaynak Planlama (ERP)
sisteminin kurulmasini hedeflediklerini sdyliiyor. 45
kisilik proje ekibi, bilisim teknolojileri disindaki de-
partmanlardan tam zamanli 7 y&netici, lst yoneti-
min tam destegi ve gliveni ile ERP seciminden bas-
layarak tlim proje asamalarina tiim calisanlarin kati-
limr ve onayiyla projeyi yiriittiiklerini belirten Kiigi-
kada, 1.5 yil 6nce baslattiklari ERA Projesi ile mev-
cut kazanimlarini séyle siraliyor: “Assan Allimin-
yum’un tim strecleri i¢in uctan uca ¢6ztm, V Tipi
tretim ve 6zellik yapisina uygun entegre dretim ¢6-
zimd (ISV), tim modiiller arasi tam entegrasyon,
Entegre LME Y6netimi, Proje ve Yatirnm Ydnetimi,
Dévizli Muhasebe, Nakit Akisi, Risk Yonetimi, Aktive
Bazli Maliyetlendirme (ABC), Kalite Planlar ve Yéne-
timi.”

Ozellikle yassi aliiminyum sektdriinde faaliyet
gosterdiklerini ve sektdr lideri olduklarini ifade eden
Kiiciikada, Tuzla ve Dilovas’’nda 2 lokasyonlar bu-
lundugunu kaydediyor. Kibar Holding’e bagli Assan
Altiminyum’un 60 dlkeye ihracat yaptigini ve 2012
yilinda 230 bin ton yassi alliminyum {retme hedefi
bulundugunu aciklayan Kiictikada, ERP yolculugun-
da AXiS’in kendilerine cok yardimci oldugunun alti-
ni ¢iziyor. Proje konusunda AXIS’le ¢alismayi se¢gme-
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lerini saglayan en biytk kriterlerden birisinin tiretim
modull oldugunu aktaran Kiictikada, “Biz zaten (ire-
tici firmayiz, ERP’de her yeri tretim moddliyle bes-
lememiz gerekiyordu. Projenin en kritik noktasi buy-
du. Bizim gelistirdigimiz tretim modiltnin, tama-
men AXAPTA’nin (Microsoft Dynamics AX ERP yazili-
mi1) modidilleriyle calisabilir hale gelmesi ¢ok 6nem-
liydi. AXIS’in bilgi ve tecriibesiyle bunu ¢ok iyi asti-
gimizi distintiyorum” diyor.

Assan Bilisim A.S. Yazilim Ydneticisi Hiiseyin Bay-
raktar ise her siirecte maliyet hesaplamasi yapabil-
diklerini ve satilan her driintin 50 kirlimda maliyeti-
ni bildiklerini belirterek, “Tm siireclerimizi entegre
bir sekilde yénetebiliyoruz. Uretim de her adim da
anlik ve online takip edilebiliyor. Ayrica Is Zekasi ¢6-
zUmU olarak kullanilan Qlikview, sistemdeki verileri-
mizi analiz ve rapor etmemizi sagliyor.  Eylil
2008’de baslayan projeyi, 1 Ocak 2010’da devreye
aldik” diyor. Bayraktar, bu projenin Kibar Holding
bilinyesindeki diger sirketlerde de uyarlanabilir ol-
masinin distnaldigind agikliyor.

AXIS Satis ve Pazarlama Direktérii Ustiin Ugtum
da tamamen {retim odakli bir ¢calisma gerceklestir-
diklerini soylayor. Uctum, “Assan Bilisim’in zaten
cok ciddi bir know-how’i vardi. Yaklasik 3 yildir pro-
je tzerinde calistyoruz. AXIS olarak Microsoft’un Tir-
kiye’deki en eski AXAPTA danismanlarindan birisiyiz.
Assan Aliiminyum hi¢bir zaman buna IT projesi ola-
rak bakmadi; bu sirketin projesiydi. Burada sirketin
gelecegini ciziyorsunuz, projede st diizey yonetici-
lerin destegi bize proje boyunca olduk¢a yardimci
oldu. AXAPTA’ nin da acik kaynak kodlu ve {izerin-
de yazilim gelistirilebilen bir uygulama olmasindan
dolayi isimiz daha da kolaylasti” diye konusuyor.






