Tim Bagkani Mehmet Bilyiikeksi:

IHRACAT, KRIZDEN CIKISIN EN
GUCLU ¢62UM ORTAGIDIR

TIM Baskani Mehmet Biiyiikeksi, 2009 yili ihracatinin 101 milyar dolar
oldugunu hatirlatarak, 12 ilin 1 milyar dolarin tizerinde ihracat
yapabildigini soyllyor. Bilyiikeksi, ihracat¢iya global krize entegre
olmamis ya da daha az etkilenmis (ilkeleri hedef g6steriyor.

tresel krizin ilact olarak gosterilen ihracat

2009 yilini 101 milyar dolarla kapatti. 2010

yilinda ise hedeflenen rakam 111 milyar do-

lar. Tiirkiye ihracatcilar Meclisi (TiM) Baskan
Mehmet Blytikeksi, “Yasanan krizin sonlarina geldi-
gimiz ¢ok agik. 2010 bir toparlanma yili olacak. Tiim
diinya ekonomilerinin 2010 yilinda daha pozitif sey-
redecegini ongoriyoruz. Diinya ticareti de bu can-
lanmayla birlikte 2009’a oranla yiikselecek. Tirkiye
olarak biz de bundan olumlu etkilenecegiz” diyor.
ihracatta benimsedikleri alternatif pazarlar stratejisi-
nin bu yil da devam edecegini belirten Bliylkeksi,
2010 yili hedeflerini KobiEfor'la paylasti.

2010 yili ihracat hedefinizi 111 milyar dolar olarak
agikladiniz. Sizi iyimser kilan somut sebepler ve
gdstergeler nelerdir?

Tarkiye ihracati biliyorsunuz uzun bir siredir ke-
sintisiz rekorlara alismisti. Her yil, her ay yeni bir ih-
racat rekoruna imza attik. Bu sireci kesintiye ugra-
tan sey de aslinda i¢ dinamiklerimiz degil, kiiresel
ekonomik kriz oldu. Kiiresel krizin 6zellikle gelismis
piyasalarda bir anda talebi diislirmesi, dogal olarak
dis piyasaya mal ve hizmet satan Tirkiye ihracatci-
sini da dogrudan etkiledi. Bu nedenle 2009 yilinin
ihracat distslinin misebbibi uygulanan yanlis
ihracat politikalarindan ziyade, 1929 Bu-
KUR nalim’’ndan bu yana yasanan en kuv-

vetli ekonomik kiiresel krizin 2009

BASKISINA KARS' yilina denk gelmis olmasidir. Zi-
ONLEMLER ALALIM ra yine biliyorsunuz ki, 2008

yilini biz 132 milyar dolarlik

TiM Baskani Mehmet Biyiikeksi, IMF ile bir ihracatla kapatmistik.
bir stand-by anlasmasinin ihracatcyr endise- YRCUNESEERIILEERS Iyl
lendirdigini soyliiyor. Biyiikeksi, IMF ve Merkez [RAKUISEEREEICINLIgCLCH
Bankasi ile bir problemleri bulunmadigini, ¢ikan AU ESESENCECIVIIVY
sonuglardan rahatsiz olduklanni ifade ediyor ve NI INCRGIEIE
“IMF anlasmasinin sicak para ve doviz iizerine JESCECCUCECINUSIIgCICIN]
yapacagl baski bizi endiselendiriyor. Distik ongdrduk.

N | B\ kur, giiclii TL konusunda endiselerimiz var. 2009 son aylardaki veri-
) Al BRI ‘ihracatin kur baskisiyla karsilasmama- leri kdresel krizin dip nokta-
: : o st igin onlemler alalim’ diyoruz” sini buldugunu ve yeniden
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diinya piyasalarinin ¢ikisa gectigini gosterir nitelik-
teydi. Bizim de ihracat rakamlarindaki artisimiz bu
savi dogruluyor. Ozellikle Aralik ayinda cok biiyiik
bir ihracat artisi gerceklestirdik. Bu kosullar altinda
biz dogal olarak 111 milyar dolarlik ihracat hedefi-
ni olduk¢a gercekgi ve olasi buluyoruz. Burada bir
iyimserlik degil, bir hesap kitap ugrasi goriiyoruz.

Yeni bir ihracat stratejimiz var mi? Bu strateji
hangi dis pazarlara odakli? Alternatif pazar
degerlendirmeniz ne yéndedir?

Turkiye kriz 6ncesinde agirlikli olarak gelismis pi-
yasalara ihracat yapan bir iilkeydi. ihracatimizin yiiz-
de 5o’sinden fazlasini AB (ilkelerine gerceklestiriyor-
duk. Bu rakama ABD ve Kanada gibi gelismis (lke-
leri de ekledigimizde Tiirkiye’nin en biytk ihracat
pazarinin diinyanin gelismis lkeleri oldugunu gori-
yoruz. Elbette kiiresel krizde en ¢ok ekonomik kayip
veren piyasalar gelismis ekonomiler oldugundan,
Turkiye de bu sirecte oldukca etkilendi. Tarkiye ih-
racat portfoylni cesitlendirmeli ve katmanlandirma-
lidir. Bu nedenle de komsu (ilkeler stratejisi, Afrika
stratejisi ve Asya stratejisi gibi cesitli acilimlar ger-
ceklestirmekten yanayiz. Yine son zamanlarda Latin
Amerika’da Tirkiye ihracatgisi icin yeni pazarlardan
birisine dénlistiyor. Bizim bu siirecten en ¢cok nem
verdigimiz bolge Komsularimiz ve Afrika-Asya kitala-
ri. Tim bu hedefler gelismekte olan piyasalardan
olusuyor ve dzellikle Afrika kitasi kiiresellesme siire-
cine heniiz tam eklenemediginden kendi i¢ dinamik-
leriyle biiytiyor ve bu nedenle de kiiresel krizden go-
rece etkilenmemis bir goriiniim arz ediyor. Yani Afri-
ka (lkeleri bliyimeye devam ediyorlar. Bu da elbet-
te oradaki pazarlar Tirkiye igin cazip kiliyor.

Ihracat Tiirkiye’nin krizden ¢ikisinda

¢6zlim olabilir mi?

Bu soruya ¢ok net bir yanit vereyim: Tirkiye’nin
krizden ¢ikmak icin en 6nemli ¢6ziim ortagl ihracat-
tir. Thracatin artmasi demek, Tiirkiye’de {iretimin art-
masi, istihdamin artmasi, llkeye giren dovizin art-
masl, sirketlerin kazanglarinin artmasi, tlkenin i¢ pi-
yasa riskinin hafifletilmesi, piyasaya para pompalan-
masi anlamlarina gelmektedir. Makro ekonomik tiim
gostergeler, ihracatin artmasindan olumlu yonde et-
kilenmektedirler. Gliglli ihracatla cari agik, dis ticaret

agigl duserken, issizlik orani azalmakta, reticilerin
uluslar arasi piyasalarda rekabet giicti artmakta, ser-
maye birikimi gerceklesmekte, Tiirkiye zenginles-
mektedir. Elbette ihracat Tirkiye’nin krizden ¢ikma-
si konusundaki en 6nemli silahi ve Tirkiye ekono-
misi icin de en baylik ¢dzlim ortagidir.

Size gdre ihracatimizin yeniden yiikselisinde

onclldgi hangi sektdrler yapacaktir?

Gectigimiz sene en fazla ihracat yapan sektorleri-
miz tasit araglar ve yan sanayi, hazir giyim ve kon-
feksiyon, demir celik, kimyevi Urlinler ve elektrik-
elektronik sektériimiiz oldu. Krizden ¢ikis siirecinde
yine bu sektdrlerimizin hizli bir toparlanma igerisine
girecegini ve ihracati siriikleyecegini dislinlyoruz.
Diger taraftan tiim sektérlerimizin de bu sirece kat-
ki verecegini ve krizden tiim sektérlerin atilimiyla ¢i-
kacagimizi da belirtmek isterim.

Mevcut ihracat tesvikleri sizce yeterli midir?

Baska beklentileriniz var mi?

Turkiye’nin ihracattaki rekabet glictint arttirabil-
mesi icin maliyet noktasinda daha rekabetci olmasi
gerekiyor. Ozellikle istihdam ve vergi yiikleri tiim re-
el sektdr igin olduk¢a yiiksek. Rakiplerimizle karsi-
lastirdigimizda gerek enerji maliyetlerinde gerek is-
glicli maliyetlerinde ¢ok ciddi anlamda dezavantajli
oldugumuzu goériyoruz. Eger ihracatimizi daha da
yikseltmek, daha fazla tiretim yapmak ve daha faz-
la istihdam dretmek istiyorsak maliyetlerimizi reka-
betci seviyelerde tutmamiz gerekiyor.
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